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 หากท่านรู้สึกประหม่า ไม่แน่ใจว่าจะเริ Éมเจรจาอย่างไรในงานจดัซืÊอ เกรงว่าไม่สามารถเจรจาเพื Éอสิ Éงที Éดีที Éสุดสาํหรบั

องคก์รได้ ไม่มั Éนใจว่าผลการเจรจากบัผู้ขายนัÊนเหมาะและดีที Éสุดสาํหรบัสถานะการณ์หรือไม่ประสบการณ์ในงานจดัซืÊอมกั

ช่วยให้นักจดัซืÊอผา่นความรู้สึกดงักล่าวและสะสมความชาํนาญเพื Éอเพิ Éมความมั Éนใจในการต่อรอง 

หากแต่องคก์รของท่านสามารถรอใหน้กัจดัซืÊอเรยีนรูเ้รืÉองการเจรจาต่อรองในงานจดัซืÊอ โดยใชป้ระสบการณ์ตรงและการลอง

ผดิ ลองถกูเพืÉอสะสมประสบการณ์ไดห้รอื ? วธิลีดัในการเตรยีมตวัสาํหรบัการเจรจา เพืÉอสรา้งความมั Éนใจใหก้บันักจดัซืÊอ รวมถงึการ

ประเมนิการเจรจาต่อรองสําหรบัการพฒันา เทคนิคการเจรจาต่อรองในอนาคตนั Êน ไดถู้กรวบรวมมาเพืÉอถ่ายทอดอย่างกระชบัและ

เหมาะสาํหรบัการนําไปปฏบิตัจิรงิ

 หวัข้อสมัมนา

- ความหมาย วธิกีาร และขั Êนตอนในการเจรจาต่อรอง - กลวธิกีารเจรจาต่อรองราคา ในงานจดัซืÊอ

 - วธิกีารเตรยีมตวัเพืÉอการเจรจาต่อรอง - มติคิวามสมัพนัธใ์นการเจรจาต่อรองระหว่าง  

- การตั Êงวตัถุประสงค ์และเป้าหมายในการเจรจาต่อรอง ผูซ้ืÊอ ผูข้าย

- เขา้ใจหลกัการแลกเปลีÉยนระหว่างตน้ทนุ และผลประโยชน์

 - หลกัการเจรจาต่อรองบนพืÊนฐานแบบต่าง ๆ 

 - หลุมพราง และขอ้ควรระวงัในการเขา้สูก่ารเจรจาต่อรอง

 - กลวธิกีารเจรจาต่อรอง

Online
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บรรยายโดย ดร.วีรวฒัน์ ปัญญาธนคุณ
Vice President, Strategic & Business Development 
Thai LM Intertrade Co., Ltd. , Ultra Modern Manufacturing Co., Ltd.
วทิยากรประจาํสมาคมบรหิารงานจดัซืÊอและซพัพลายเชนแห่งประเทศไทย

หลกัสตูรนีÊ เหมาะสาํหรบัผูมี้ประสบการณ์ระดบัต้น ( 1-2 ปี )

ผูท้ีÉมพีืÊนฐานจดัซืÊอเบืÊองตน้ , ผูท้ีÉตอ้งการเพิÉมทกัษะในการเจรจาต่อรอง , 

ผูท้ีÉตอ้งการเพิÉมความมั Éนใจในการต่อรอง



ประวติัวิทยากร

ดร.วีรวัฒน ปญญาธนคุณ

Verawat Panyathanakun, Ph.D.
Vice President, Strategic & Business Development 

Thai LM Intertrade Co., Ltd. , Ultra Modern Manufacturing Co., Ltd.

วิทยากรประจําสมาคมบริหารงานจัดซื้อและซัพพลายเชนแหงประเทศไทย

การศึกษา :  
- วิทยาศาสตรบัณฑิต สาขาฟสิกส จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย
- บริหารธุรกิจมหาบัณฑิต (MBA) สาขาการตลาดสถาบันบัณฑิตพัฒนบริหารศาสตร (นิดา)
- วิทยาศาสตรดุษฎีบัณฑิต  สหสาขาวิชาธุรกิจเทคโนโลยี และการจัดการนวัตกรรม จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย
- วุฒบิตัิชั้นสูง (Advanced Certificate) การจัดซื้อและ การบริหารจัดการซัพพลายเชน 
    หลักสูตรนานาชาติ (ITC, UNCTAD/ WTO)

งานปจจุบัน :
- รองประธานบริษัท และกรรมการผูจัดการ : บริษัท ไทย แอล เอ็ม อินเตอรเทรด จํากัด และ 

   บริษัท อัลตรา โมเดิรน แมนูแฟคเจอริ่ง จํากัด 
- อาจารยพิเศษสถาบันการศึกษา : บัณฑิตวิทยาลัย จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย, ศูนยนวัตกรรมธุรกิจ 

   สถาบันบัณฑิตพัฒน
- บริหารศาสตร, คณะบริหารธุรกิจ สถาบันบัณฑิตพัฒนบริหารศาสตร (นิดา), คณะสิ่งแวดลอมและ

   ทรัพยากรศาสตร มหาวิทยาลัยมหิดล (หลักสูตรนานาชาต)ิ

งานสังคม :
- ประธานฝายฝกอบรมและสัมมนา กรรมการบริหารสมาคมบริหารงานจัดซื้อและจัดการซัพพลายเชน 

   แหงประเทศไทย 
- (Purchasing and Supply Chain Management Association of Thailand-PSCMT) ป 2550-2558
- คณะทํางานคุณวุฒิวิชาชีพสาขาโลจิสติกส สวนงานจัดซื้อ และจัดจาง สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ 

   (องคการมหาชน) ป 2556-2557
- อนุกรรมาธิการวิทยาศาสตรสูเชิงพานิชย วุฒิสภา ป 2556-2557
- คณะกรรมการกลั่นกรองผลงานวิชาการดานเศรษฐกิจ เครือขายสหวิทยาการแหงราชบัณฑิตยสถาน 

   ป 2556 และ 2557
- วิทยากรบรรยายสมาคมบริหารงานจัดซื้อและซัพพลายเชนแหงประเทศไทย (ปจจุบัน)

แ


